6. Contenido del curso de Comercialización a través de la red. (incluido en el Paquete del Emprendedor)
En esta entrega quiero hacer una pequeña mención al curso principal incluido en el Paquete del Emprendedor

Este curso simplemente es una pequeña parte de dicho paquete,  como usted sabrá el paquete está formado por más cursos y servicios gratuitos especiales para clientes, además, los clientes podrán entrar  en un panel donde se descargarán de forma gratuita las actualizaciones del producto y podrán disfrutar de nuevas secciones también muy interesantes.

Nuestro curso le enseñará todas las técnicas del comercio electrónico que han demostrado ser más efectivas para los profesionales de Internet.

MundodelMarketing.com vende el conocimiento necesario para llevarle a la seguridad económica en un comienzo y a la fortuna a largo plazo. 

No es preciso que usted sepa nada de internet o de marketing, el curso le enseñará paso a paso cómo convertirse en un profesional exitoso.

Usted aprenderá Comercio Electrónico, un nuevo mundo que ha demostrado ser el método de promoción más efectivo, menos costoso y más manejable que usted haya conocido nunca. Usted puede ser de los primeros en alcanzar el éxito en esta nueva puerta que se nos abre, sobre todo para aquellos que no disponemos de ningún tipo de inversión para iniciar un negocio tradicional.

Usted descubrirá qué productos o servicios funcionan, cómo crear un sitio web vendedor, formas de pago, afiliaciones, la importancia de los pactos, etc.

Todos estamos viendo el crecimiento sin límites que permite el Comercio Electrónico, disfrutando día a día de la máxima revolución comercial existente hoy en día. 
Empresas como Yahoo, Amazon, eBay y muchas otras han disfrutado previamente de un éxito sin límites, naciendo de la nada y creciendo hasta expandirse, en muy pocos años, en Gigantescas Multinacionales de Renombre Mundial. Nosotros le estamos enseñando a conseguir lo mismo. 

Internet está repleto de emprendedores que desean aprovechar la oportunidad del Comercio Electrónico para forjar sus vidas. ¿Quién no desea tener su propio negocio en la red, trabajar desde su propia casa con un horario libre, ganando miles de dólares/euros  mensualmente y teniendo tiempo para disfrutar de su vida con la familia o amigos? 

Sin embargo una cosa es querer y otra poder. Son muchos los que quieren, pero pocos los que saben. 

Nosotros le enseñamos a poder, a que esa forma de vida sea una realidad para todos aquellos que lo deseen.

El curso de Comercialización por internet se le presentará en 12  entregas, cada una de ellas estructurada para proporcionarle lo mejor, paso a paso el curso le guía en la creación de su nuevo negocio en la red.

Éstas son sus doce entregas:

1. Introducción

2. El Sitio de Red (Website)

3. Los motores de búsqueda

4. Productos y servicios

5. Sistemas de pedidos

6. Hechos y estadísticas

7. Técnicas de correo electrónico

8. Estrategias de ventas

9. Automatización

10. Programas de afiliación

11. Asociaciones

12. Misceláneos

Usted aprenderá a colocar anuncios eficaces. Un tipo de anuncio que produce tanta curiosidad que sus lectores solicitan información deseosos de comprarle sus productos, deseosos de llenar sus bolsillos de dinero, aprenderá a salir entre los primeros 10 puestos de los buscadores más importantes, todo explicado al detalle, todos los secretos de los motores de búsqueda al descubierto, aprenderá a  encontrar su nicho de mercado para sus productos (su público objetivo), es decir, usted sabrá cómo y dónde encontrar a miles de personas que están deseosas de comprar exactamente su producto, sea cual sea. También aprenderá a realizar cartas de venta irresistibles, que prácticamente hipnotizarán a su cliente, induciéndole a comprar, despertando su deseo e impulsándole a comprarle su producto a cambio de su dinero. 

Aquí tiene algo más desguasado nuestro curso:

MANUAL DE COMERCIALIZACIÓN POR INTERNET

1. INTRODUCCIÓN

  1.1 ¿QUÉ ES EL COMERCIO ELECTRÓNICO o E-COMMERCE?

  1.2 PASOS PARA COMENZAR A GANAR DINERO DE VERDAD EN EL INTERNET

  1.3 LOS HECHOS Y LOS RESULTADOS

  1.4 FACILITE EL PAGO DE SUS CLIENTES 

  1.5 PAUTAS GENERALES DEL MERCADEO 

  1.6 MERCADEO DEL SITIO DE RED (WEBSITE) 

  1.7 COMERCIALIZANDO POR LAS LISTAS DE TRABAJO (NEWSGROUP) (incluso BBSs, CompuServe, y AOL que comercializan): 

  1.8 MERCADEO POR CORREO ELECTRÓNICO 

2. SITIOS DE RED

  2.1 ¿CON QUÉ EMPEZAR?

  2.2. CÓMO COMERCIALIZAR SU NEGOCIO EN LÍNEA 

  2.3 LOS TITULARES PUEDEN AUMENTAR SU CONTESTACION EN UN 1700% 

  2.4 CÓMO MANEJAR A SUS CLIENTES PARA SUBIR LAS GANANCIAS COMO UN COHETE

  2.5 APROVÉCHESE AL MÁXIMO UN PRODUCTO O UNA IDEA 

  2.6 HERRAMIENTAS PARA IR PONIENDO EN PRÁCTICA EL CURSO DE NEGOCIOS

3. MOTORES DE BÚSQUEDA

  3.1 Qué puede esperar de los Motores de Búsqueda y cómo pueden ayudarlo

  3.2 INSCRIPCIÓN DE SU SITIO DE RED

     - Servicio de inscripción libre

    - Ingresando su sitio a mano a cada motor de búsqueda (gratuito)

    - Servicios de inscripción pagados

    - Software para suscripción en los motores de búsqueda

  3.3 POSICIONARSE EN EL LUGAR MÁS ALTO DE LOS MOTORES DE BÚSQUEDA 

  3.4 CONSTRUYA SU PROPIO MOTOR DE BÚSQUEDA Y ADICIONE VALOR Y PROFESIONALISMO A SU SITIO 

4. PRODUCTOS Y SERVICIOS

  4.1 VENDER UN PRODUCTO O SERVICIO EN LÍNEA 

  4.2 LOS PRODUCTOS MÁS FÁCILES Y CALIENTES DE LA VENTA EN LÍNEA 

  4.3 MÁS IDEAS DE PRODUCTOS 

5. SISTEMA DE PEDIDOS

  5.1 QUÉ ESPERAR (O MÁS PRETENCIOSAMENTE: CUÁNTO ESPERAR)

  5.2 UN SISTEMA TIPO

  5.3 MERCHANT ACCOUNTS

  5.4 UN CORREDOR (BROKER) PARA LATINOAMÉRICA

    5.4.1 INSTALACIÓN DEL SISTEMA DE COBROS

    5.4.2 PRODUCCIÓN

    5.4.3 MONEDA

  5.5 PROCEDIMIENTO PARA LAS COMPAÑÍAS EXTRANJERAS PARA OBTENER "MERCHANT ACCOUNT" EN LOS E.E.U.U.

6. HECHOS Y ESTADÍSTICAS

  6.1 ¿QUIÉN ESTÁ GANANDO DINERO EN INTERNET?

  6.2 ¿QUIÉN COMPRA EN EL INTERNET? 

  6.3 LA EXPERIENCIA LATINOAMERICANA EN INTERNET

    6.3.1 Crecimiento de Internet en América Latina

      6.3.1.1 Demográficos

      6.3.1.2 Culturales

      6.3.1.3 Regulaciones

      6.3.1.4 Acceso

  6.4 LEGISLACIÓN A LA MEXICANA

7. TÉCNICAS DE CORREO ELECTRÓNICO

  7.1 EL CORREO ELECTRÓNICO

  7.2 LA IMPORTANCIA DE LA GESTIÓN DEL EMAIL

  7.3 LISTAS DE CORREOS

  7.4 ALGUNOS TRUCOS

  7.5 ¿LAS CARTAS DE VENTAS LARGAS FUNCIONAN EN LA RED?

8. ESTRATEGIAS DE VENTA

  8.1 DEFINICIÓN DEL MERCADO OBJETIVO

  8.2 POSICIONAMIENTO

  8.3 CONTENIDOS

  8.4 COMUNIDAD

  8.5 PRODUCTOS

  8.6 INGRESOS

  8.7 CRECIMIENTO

  8.8 DIEZ REGLAS PARA HACERLO BIEN EN LA WEB

  8.9 ¿QUÉ DEBO REGALAR Y DAR GRATIS EN MI SITIO DE RED? 

  8.10 CONSEJOS SOBRE EL SOFTWARE 

  8.11 ¿SON LEGALES LAS COOKIES?

  8.12 UNA HISTORIA DE ÉXITO LATINA

9. AUTOMATIZACIÓN

  9.1 LA AUTOMATIZACIÓN DE PEDIDOS

  9.2 HÁGALO SUPER SIMPLE PARA QUE LOS CLIENTES PAGUEN

  9.3 EL SERVIDOR FÍSICO (WEB HOST)

  9.4 SOFTWARE ÚTIL PARA PROMOVER SU NEGOCIO

10. AFILIACIÓN

  10.1 EL PODER DE UN PROGRAMA ASOCIADO

  10.2 PREPARACIÓN DEL PROGRAMA DE ASOCIADO

    10.2.1 MÉTODO NO. 1

    10.2.2 MÉTODO NO. 2

    10.2.3 MÉTODO NO.3 

  10.3 EL SOFTWARE PARA PROGRAMA DE ASOCIADO 

    10.3.1 RASTREANDO A TRAVÉS DE LAS PÁGINAS DE HTML 

    10.3.2 RASTREO POR "COOKIE" 

    10.3.3 RASTREADOR CGI 

  10.4 EL SOFTWARE DE ASOCIADO CORRECTO

     10.4.1 EL PROCESO DE AFILIACIÓN DE ASOCIADO DEBERÍA SER TOTALMENTE AUTOMÁTICO. 

     10.4.2 SISTEMA DE CONTACTOS AUTOMATIZADO

     10.4.3 FUNCIONES ADMINISTRATIVAS FLEXIBLES

     10.4.4 RASTREO AUTOMÁTICO 

     10.4.5 VARIABLES DE PAGO 

     10.4.6 ESTADÍSTICAS DE TIEMPO REAL 

     10.4.7 CONTANDO VISITANTES Y VENTAS 

     10.4.8 NIVEL DE PAGO MÍNIMO 

     10.4.9 EMISIÓN AUTOMÁTICA DE CHEQUE 

     10.4.10 LA ELECCIÓN

11. ASOCIACIÓN

  11.1 EL CAMINO DE DOS VÍAS

  11.2  ¡ 7 LLAVES PARA HACER QUE SU PROGRAMA DE ASOCIADO SEA EXITOSO ! 

    11.2.1 Usted debe tener un producto de calidad y un fantástico servicio al cliente. 

    11.2.2 Escoja su software para el Programa de Asociado sabiamente! 

    11.2.3 Sus Socios también pueden ser sus clientes. 

    11.2.4 Pague comisiones excelentes y comprenda la venta del backend. 

    11.2.5 Haga negocios con sus competidores. 

    11.2.6 Debe contar con un gran promedio de conversión visitante a ventas. 

    11.2.7 Haga ahora un Programa Asociado Exitoso. 

  11.3 EL ARMA SECRETA 

  11.4 UNIRSE A UN PROGRAMA ASOCIADO

  11.5 LOS PRODUCTOS BACK-END

12. MISCELÁNEOS

  12.1 ¿QUIÉN ESTÁ ENLAZADO CONMIGO?

  12.2 EL CLICK IDIOTA

  12.3 ¡CÓMO ESPIAR A SUS COMPETIDORES - LEGALMENTE!

  12.4 NOVEDADES DEL PUNTOCOM

  12.5 HISTORIA DE ÉXITO: COREY RUDL

El Futuro es el Comercio Electrónico, eso es algo ya conocido por muchos. Para los que sepan aprovechar el momento, el futuro será para ellos, visite http://www.mundodelmarketing.com/compra.htm y haga ya su pedido !!! o infórmese sobre el contenido del Paquete del Emprendedor
