13. Cómo conseguir visitas/clientes hacia nuestro Sitio Web con poco o ningún coste.  

1. Ofrecer algo gratis en nuestro sitio (información de interés, artículos, enlaces, clasificados, etc.) para seducir a los visitantes para que nos vuelvan a visitar.

2. Intercambios de banners en sitios complementarios con el suyo, de forma que puedan beneficiarse ambos sitios web. 

3. Escribir un artículo para una revista y firmar su artículo con su nombre, dirección de sitio de web, y lo que su sitio web ofrece. Buscar un listado en Internet que tenga referencias de las revistas que leen sus visitantes objetivos. Enviar notas de prensa sobre nuestra web a editores de periódicos, revistas y cualquier tipo de publicación de interés. 

4. Darse de alta en todos los motores de búsqueda posibles. Puede ser manualmente o a través de lugares que permiten hacerlo gratuitamente, siempre hay que comprobar posteriormente si se ha dado bien de alta el sitio web, o a través de un servicio de pago.


5. Tener su propia lista de correo, donde usted alberga su web suelen facilitar una, sino se puede conseguir de forma gratuita hay sitios web que ofrecen este servicio gratuitamente. A través de la lista se enviará información de la web, sus productos, servicios, etc. De la misma forma puede hacerse con un libro de visitas donde le dejarán direcciones a las que usted podrá enviarle un correo cuando tenga que notificar algo importante.  

6. Mensajes de correo en tablones de anuncios. Se puede buscar en Internet un listado con los sitios que cuentan con un tablón de anuncios, la mayoría de ellos son gratuitos. Lo ideal es que sea relacionado con la temática de nuestro sitio, con nuestros productos o nuestros servicios. En nuestro Paquete del Emprendedor incluimos tanto Direcciones de Clasificados como de Buscadores.

Además si usted lo desea también le damos de alta su anuncio en más de 800 clasificados ¡4 veces al mes! por solamente $ 25 USD o 27,7 € (4600 ptas) o en 800 Clasificados una sola vez por $ 18 USD Más Información

7. Suscribir a listas de distribución relacionadas con la temática de la web, donde poder hacer comentarios haciendo al final una breve referencia a nuestra web. Participar en grupos de news, foros, etc.


8. Poner un anuncio en revistas, muchas de ellas tienen un pequeño coste, no hace falta comprar un espacio amplio, sino aportar originalidad en el anuncio. Tener en cuenta que existen periódicos locales, revistas de colegios profesionales, publicaciones de asociaciones, etc. donde su precio es relativamente barato.

9. Tener nuestra dirección de Internet añadida a las cartas de la empresa, tarjetas de visita, etc. Incluir la dirección de Internet en toda la correspondencia, cartas a amigos, etiquetas, regalos de empresa, ... Cualquier escrito que hagamos no debemos de olvidar incluir en él nuestra dirección de Internet.


10. Si participamos en algún curso de formación, seminario, estamos asociados a un colegio profesional, a la cámara de comercio, etc. facilitar siempre la dirección de Internet. A cada reunión que asistamos repartir tarjetas de visita con la dirección de nuestra web.


11. En cualquier guía donde se haga referencia a nuestro negocio, páginas amarillas, etc. añadir junto al teléfono, la dirección de Internet. Colocar anuncios, tarjetas de visita, etc. en tablones de hipermercados, tiendas, universidades, ....

12. Hacer folletos de publicidad donde se añada una coletilla que diga "visita mi web http://www......./" Colocar pegatinas en los parachoques de todos nuestros vehículos que contengan la inscripción "visitarme en la web http://www..... "

Fórmula Puedo-Lo Haré

 

I. ACCIÓN 

En cada uno de nosotros hay algo que exige realización. Tome una decisión HOY y comience a hacer las cosas. Cualquier comienzo es mejor que quedarse parado. Cuando se queda parado, el mundo sigue su marcha y otros logran cosas que uno querría haber logrado, o pudiera haber logrado.

Para entrar en acción utilice la Fórmula Puedo-Lo Haré

1.Cualquier cosa que otro haya conseguido usted también PUEDE conseguirla. Comience por fijar a fuego cinco letras: P-U-E-D-O. Evite el uso de palabras como "esperanza" "deseo" e "intentar" y subraye PUEDO.

2.Tiene que crear una actitud de LO HARÉ. Pronto comprobará que una vez que haya podido planear y alcanzar cierta meta, es mucho más fácil planear y alcanzar la próxima.

3.Desarrolle una actitud de Hay-Que-Hacerlo-Ahora. La costumbre de postergar las cosas simplemente le desvían del camino, donde uno se oxida por la inactividad.

II. Primero DAR  antes de RECIBIR

El método más seguro para triunfar es:

* Dar a la gente MÁS de lo que ésta quiere.

* Dar a la gente MENOS de lo que ésta no quiere. No es sencillo porque la gente no piensa naturalmente de este modo. De hecho, la mayoría no está pensando en lo que los demás quieren. La mayoría quiere que los demás le den lo que ella quiere, que haga lo que ella quiere.
En Internet está lleno de negocios con productos excelentes que HALLAN RESISTENCIA porque están demasiado preocupados tratando de conseguir que los demás hagan lo que ellos quieren. De esta forma el triunfo es imposible.
A la gente no le interesa lo que usted quiere. Le interesa lo que ella quiere. De modo que, a fin de conseguir que los demás le den lo que usted quiere, primero deberá darle lo que ellos quieren.

III. AVERIGÜE LO QUE LOS DEMÁS VAN A QUERER

El modo de triunfar en serio, de ganar más dinero, es averiguar lo que los demás van a querer incluso antes que sepan que lo quieren. En otras palabras :

1. Averigüe lo que la gente querrá en el futuro, aunque ahora no lo advierta.
2.Produzca eso para esa gente.
3.Convénzalos de que ellos lo necesitan ahora.

El secreto es realizar mejoras, adelantándose a lo que el público demanda.

 

IV. DEBE IR HACIA ELLOS

¿Quiere ser un ganador? 
Debe hacer lo que hacen los ganadores. 

¿Qué? 
Esto es desarrollar un magnetismo personal, plantando contínuamente ideas de mejora y coincidiendo con los demás.

Para ello, DEBE IR HACIA ELLOS ...

Debe ir hacia... Donde esté el negocio!
Debe ir hacia... Donde está el dinero !
Debe ir hacia... Donde está la gente  !
Debe ir hacia... Donde está la acción !

Las personas necesitan ayuda de muchas formas y usted puede satisfacer esas necesidades.

Averigüe DÓNDE ESTÁ LA ATENCIÓN del otro... y debe ir hacia allí, directo al tema que le interesa.

Averigüe DÓNDE ESTÁ EL INTERÉS del otro... y debe ir hacia allí, con su propio interés, identificándose con él.

Averigüe DÓNDE ESTÁN LOS DESEOS del otro... y debe ir hacia allí, con satisfacción para cumplir los deseos del otro.

Ir hacia ellos solo requiere voluntad y esfuerzo. Así se logra la proximidad que permite la UNIÓN EN MÚTUO BENEFICIO.

Recuerde que atraer a las personas hacia usted es importante, pero IR HACIA ELLAS es más rápido.

Usted tiene que DAR antes que pueda RECIBIR.

V. USTED SOLO, NO PUEDE PROGRESAR

Uno no puede progresar solo. El progreso es el resultado directo del servicio que una persona presta a otras. Cuanto mayor sea el servicio brindado, mayor el progreso.

Visite http://www.mundodelmarketing.com
